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			Qui sommes nous ?


		

	





	
		
			Depuis 1988 nous vous accompagnons tout au long de votre développement international, et ce à tous les stades de votre processus : étude et veille de marché, partenariat local, développement commercial, animation de réseau de distribution, etc. Nos V.I.E temps partagé «business developer» vous représentent sur le terrain et nous vous assistons dans le recrutement et la formation de vos équipes.


		

	











Nos services
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			Le V.I.E* temps partagé

*Le V.I.E ou Volontariat International en Entreprise est un dispositif RH de mobilité internationale sécurisé par l’État français qui permet à une entreprise de droit français de confier une mission professionnelle à l’étranger, à un talent français ou ressortissant de l’Espace Economique Européen, âgé de 18 à 28 ans en début de mission.

Le temps partagé, notre cœur de métier :

Nous recrutons, formons et encadrons des commerciaux terrain en V.I.E temps partagé qui travaillent au développement de votre activité à l’étranger. Le V.I.E. temps partagé Imed représente 2 à 3 entreprises en même temps sur des missions de développement d’affaires. La répartition du temps de travail est définie en amont, selon vos besoins et vos objectifs.

Vous êtes une entreprise basée en Région SUD Provence-Alpes-Côte d’Azur ? Le Conseil Régional soutient votre développement à l’international en finançant votre projet V.I.E temps partagé, avec un financement compris entre 5 000 et 10 000€.
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Temps et coûts partagés

Le V.I.E temps partagé permet de bénéficier d’une ressource humaine qualifiée en mutualisant les investissements.
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Formation opérationnelle

En amont de leur départ, nos V.I.E sont formés à vos produits et vos process de vente afin de représenter efficacement votre entreprise.


		

	






	
		
			[image: recrutement ]Recrutement sélectif

Nos V.I.E sont autonomes et rigoureux, connaissent le marché cible et maîtrisent la langue des affaires locale.


		

	





	
		
			[image: destination]Encadrement attentif

Chaque projet est adapté à vos besoins et le suivi régulier vous permet d’en mesurer l’avancement.


		

	






	
		
			 

 


		

	






	
		
			En partenariat avec :
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			 Nos V.I.E


		

	


	
		
			 

 

 


		

	





	
		
			Avec le soutien de :
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			Le V.I.E temps plein

Vous êtes une entreprise de la Région Sud Provence-Alpes-Côte d’Azur et vous avez besoin d’un V.I.E entièrement dédié à votre entreprise ? Nous vous accompagnons lors de la mise en place de vos projets V.I.E temps plein et de vos demandes de financement. Le conseil régional soutient le développement international de ses entreprises avec un financement de vos projets V.I.E compris entre 10 000€ et 15 000€.

Comment ça marche?

Vous déposez un dossier auprès de l’Imed, qui sera étudié par la Région Sud Provence-Alpes-Côte d’Azur, Business France et les Conseillers du Commerce Extérieur de la France. S’il est accepté nous vous accompagnons sur l’ensemble des démarches pour l’affectation de votre V.I.E.
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 Contactez-nous


		

	





	
		
			Avec soutien de :
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			Nos formations

Nous vous proposons un programme de formation en lien avec les problématiques de l’international basé sur notre expertise dans le domaine du management, des techniques du commerce international et du développement commercial.

Depuis juin 2022, l’Imed est certifiée Qualiopi dans la catégorie actions de formation. Dans une démarche d’amélioration continue de nos services, nous sommes à l’écoute de nos apprenants afin de répondre au mieux à leurs besoins. Nos formateurs s’adaptent au niveau et aux besoins spécifiques de nos stagiaires. Les formations Imed sont donc conformes aux exigences du référentiel national de qualité et peuvent bénéficier des financements des OCPCO.
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La certification qualité a été délivrée au titre de la catégorie d’action suivante: ACTIONS DE FORMATION
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			Fondamentaux de la vente


		

	





	
		
			Interculturalité


		

	





	
		
			Manager un V.I.E à distance


		

	





	
		
			Commerce International


		

	











	
		
			 Téléchargez notre catalogue


		

	






	
		
			 

 


		

	






	
		
			Conseil à l’international

Avec notre réseau de partenaires et d’ambassadeurs, nous vous accompagnons pour toutes vos démarches à l’international : études de marché, plan de développement international, suivi des distributeurs/partenaires sur place, appui administratif et logistique (visas, bureaux, sponsors, …), accompagnement dans le suivi de mission et management de votre V.I.E, recrutement de talents pour compléter vos équipes en France ou à l’international.

Nos ambassadeurs

Bénéficiez de l’expertise de nos anciens V.I.E aux 4 coins du monde : connaissance du pays et du marché, des méthodes et habitudes de travail, de la langue locale, des formes d’implantation et contrats locaux,…


		

	



	
		
			 Contactez-nous
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Eloïse Pretre

Chief Financial Officer, SOLEM

« La mise en place de la mission par l’Imed a été très efficace aussi bien en termes de délai que d’accompagnement. Le processus nous a paru très simple. La mission de la V.I.E temps partagé se passe très bien. La prospection est active, la présence est assurée systématiquement lors de nos visites en Allemagne. Ses…
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Cyril Castello

Directeur Commercial IADYS

« Malgré la distance, la V.I.E temps partagé est parfaitement intégrée à l’équipe. Les rapports mensuels sont tout à fait en adéquation avec le besoin. La collaboration en temps réel avec elle permet une complémentarité très appréciée en termes d’efficacité et de réactivité. »




[image: ]



Catherine Soundirarassou

Directrice, Jeux & Co

« Le suivi de l’Imed est parfait. Tout va très vite, la mission a été mise en place en un mois, il n’y avait que les formalités administratives, tout le monde est très à l’écoute et tout est très bien organisé. Je crois que le V.I.E est une spécificité française et nous avons vraiment de la…
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Pierre Perea

Président, eBIODY

« Excellente communication avec l’Imed. Délai de réponse rapide et comptes rendus concis sur l’activité. La V.I.E sait faire preuve d’un grand professionnalisme et se distingue d’un commercial junior avec de la méthode et de l’organisation. »
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Arnauld Thery

Président, Filclair

« Le V.I.E Temps Partagé est une formule qui je recommanderai à toute PME qui souhaite s’ouvrir à l’export si l’occasion se présente. »
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Frédéric Ruffé

Directeur Régional, OvinAlp

« Le projet V.I.E est un projet performant. Un V.I.E bien accompagné permet de réaliser de belles choses commercialement et d’optimiser sa puissance commerciale. Bon suivi administratif du V.I.E. »
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Vincente Charbonnel

Directrice des opérations, ANYWARE

« Le V.I.E. à temps partagé Imed est une ressource essentielle pour une entreprise de notre taille : il est le porte-parole de la marque sur place et nous permet de capter à distance toute la remontée d’information « vivante », locale, pour ajuster en fonction nos actions commerciales et notre positionnement. »
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Cécile Paya

Directrice commerciale, SOLUSCOPE

« L’Imed a permis d’ancrer les opérations de Soluscope au Moyen-Orient en proposant un support opérationnel basé à Dubaï à moindre coût, sans aucun frais de structure. Sans cette aide précieuse et appréciée par nos contacts locaux, nous n’aurions certainement pas eu autant de succès dans la région. De plus, l’Imed nous a proposé un profil…
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Éric Maubant

PDG ELLERS

« Les équipes de l’Imed nous ont présenté un V.I.E. motivé, autonome et performant grâce à qui les volumes d’affaires sur les Emirats Arabes Unis ont été sensiblement augmentés. ELLERS a retenu la solution proposée par l’Imed pour sa très grande souplesse (temps partagé et facturation forfaitaire incluant toutes les démarches administratives).  Cette prestation s’avère parfaitement adaptée…
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Bruno Rebibou

PDG ELEMENTS

« Avec l’Imed, j’ai fait appel à un V.I.E. à temps partagé sur la Turquie pour disposer d’une étude de marché sur ce pays où je n’étais pas présent et isoler les principaux acteurs susceptibles de m’intéresser. Après des comptes-rendus réguliers, je me suis rendu sur place avec une short-list qui m’a permis de trouver un…
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Cyril Vidal

Directeur général, CROSSCALL

« Dans le cadre de son déploiement à l’international, Crosscall mise sur la Chine, pays dans lequel l’assemblage de ses téléphones est réalisé. Le V.I.E., basé à Hong Kong, vient ainsi en renfort auprès de notre partenaire local. »
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Jérome Mouterde

Directeur Général, DUALSUN

« Nous nous sommes construit un réseau nous permettant d’accélérer notre développement en Europe. L’objectif de notre V.I.E. est de faire en sorte que nous devenions en Suisse, le leader sur le solaire hybride. »
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Johan Hugues

Directeur export, BLACHERE ILLUMINATION

« Nous sommes plus réactifs et disponibles vis-à-vis de nos clients. Le V.I.E. Imed assure une communication directe de notre société sur le marché local. Nos clients apprécient cette proximité. »
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Sophie Chouette

Responsable export, MARIUS FABRE

“Nous sommes très satisfaits de notre collaboration avec l’Imed qui a su mettre au service de notre entreprise son expérience dans l’encadrement et le suivi des missions V.I.E temps partagé. »
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Philippe Garnier

PDG PENBASE

“La meilleure formule qui soit pour aborder l’export : l’efficacité alliée à la souplesse. Qui répond parfaitement aux besoins et aux contraintes des PME ! »
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Damien Mauduit

C.E.O et associé INSIDEVISION

« Pour une P.M.E comme la nôtre, le V.I.E temps partagé permet une belle continuité dans le développement international de nos activités. »











Nos Actualités
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			Témoignages : d’anciens V.I.E partagent leur aventure avec l’Imed


			février 29, 2024
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			FAQ – L’imed répond à quelques-unes de vos questions !


			janvier 8, 2024
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			Interview – IDMED continue son expansion avec le V.I.E


			novembre 21, 2023
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			Préparer son entretien pour un V.I.E


			septembre 28, 2023
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			Mission V.I.E : choisir sa destination


			mai 24, 2023
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			Préparer son CV pour un V.I.E


			mai 24, 2023
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			Export : guide et conseils, interview de Pierre Gilot


			avril 14, 2023
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			Expatriation : les avantages d’une carrière à l’international


			avril 7, 2023
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			Les incontournables de l’export 


			avril 6, 2023
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			Le Guide de l’Export, Flavie Dupin, rédactrice


			avril 5, 2023
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			Recruter pour l’international : les bonnes pratiques


			mars 15, 2023
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			Le Guide de l’export, Johanne Ménager, rédactrice


			mars 15, 2023

		


	









	


	


			

		


	
	


	

	
	
	

		


    
        

			
                

					IMED 

146 rue Paradis

13006 Marseille



679 avenue de la République

59800 Lille

C/O Cliff Partners, La Grande Arche
1, Parvis de la Défense - 92044 Paris-La Défense


En partenariat avec :
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				Contactez-nous

 

+33 4 91 91 47 72



contact@imedfr.org




Mentions légales



            


        

    



	


	Aller en haut





		
		


	
		

		Gérer le consentement aux cookies

		
			
		

	


	

	
		Nous utilisons des cookies pour optimiser notre site web et notre service. Gérez vos préférences.
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								Toujours activé							
							
								
							
						
				
				
					Le stockage ou l’accès technique est strictement nécessaire dans la finalité d’intérêt légitime de permettre l’utilisation d’un service spécifique explicitement demandé par l’abonné ou l’utilisateur, ou dans le seul but d’effectuer la transmission d’une communication sur un réseau de communications électroniques.
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					Le stockage ou l’accès technique est nécessaire dans la finalité d’intérêt légitime de stocker des préférences qui ne sont pas demandées par l’abonné ou l’utilisateur.
				

			

			
				
						
							Statistiques
							
								
								Statistiques
							
							
								
							
						
				
				
					Le stockage ou l’accès technique qui est utilisé exclusivement à des fins statistiques.
					Le stockage ou l’accès technique qui est utilisé exclusivement dans des finalités statistiques anonymes. En l’absence d’une assignation à comparaître, d’une conformité volontaire de la part de votre fournisseur d’accès à internet ou d’enregistrements supplémentaires provenant d’une tierce partie, les informations stockées ou extraites à cette seule fin ne peuvent généralement pas être utilisées pour vous identifier.
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					Le stockage ou l’accès technique est nécessaire pour créer des profils d’utilisateurs afin d’envoyer des publicités, ou pour suivre l’utilisateur sur un site web ou sur plusieurs sites web à des fins de marketing similaires.
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