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L'export
low cost

nciter les entreprises francaises
I?a se tourner vers |'export, c'est

le credo de I'Ingénierie médi-
terranéenne pour I'économie et le
développement (IMED), défendu
au fil des 1 180 missions assurees
depuis 1988. « Nous nous adressons
en priorité a une clientele de TPE
et PME (NDLR, 80 % du chiffre
daffaires d'Imed) qui ont un chif-
fre d'affaires a réaliser a I'étranger,
mais qui n’ont pas les moyens de
s'v implanter. Nous leurs apportons

Un axe porteur pour PACA

es exportations régionales des
L produits des industries agroali-

mentaires (IAA) ont progressé
de 7 %, entre 2011 et 2012, pour
atreindre 1,38 Md€ en 20121 le
4¢ trimestre ayant enregistré un pic
de +11 %. Un résultat généré par
140 entreprises exportatrices sur les
850 de I'TAA que compte PACA,
parmi lesquelles de grands groupes
tels que Liebig, Ducros, Ricard et de
nombreuses TPE-PME de moins de
10 salariés. « La technicité des pro-
duits en matiére de qualités organo-
leptiques et sanitaires, I'image forte
liée au mode alimentaire proven-
cal, ainsi que le lien des entreprises
avec le tissu agricole, sont les princi-
paux atouts de la région », souligne
Jean-Michel Salon, délégué général
de la Friaa.
Les principales denrées exportées

cet outil 2 moindre cofit », expli-
que Loic Bonnardel, responsable
Développement de I'Imed.

Pour y parvenir, |'association de type
1901, qui s'est fait une spécialité du

sont les boissons (41 %) et
les produits alimentaires
divers (épicerie, choco-
lats, confiseries, condi-
ments, plats préparés...),
4 hauteur de 25 %. En
revanche, les produits a
base de fruits et légumes
ne représentent que 8 %
des exportations, notam-
. mentacause de la concur-
S rence de I'Espagne et du
Portugal. « Si nous avions des aides
publiques plus importantes et que
les charges étaient moins lourdes, les
entreprises seraient plus compeétiti-
ves », tempéte J.-M. Salon.

Pour aider les entreprises a s'ouvrir
a l'export, la Friaa les accompagne
sur les salons internationaux sous la
banniere “Provence”. De son cété,
le conseil régional vient de lancer le
« Guichet unique de I'export » afin
de faciliter les démarches des entre-
prises a I'international. « Cependant,
les entreprises devraient se focaliser
sur un marché cible selon leurs capa-
cités et se regrouper pour faciliter
leur approche du marché grace a la
complémentarité des produits », pré-
vient Jean-Michel Salon. th. C.5.

(1) Sources Douanes.

(2) Fedération régionale des industries agroali-
mentaires,
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pourtour méditerranéen - Maghreb,
Turquie et Gréce en téte - et de
la péninsule arabique, recrute des
volontaires internationaux d'entrepri-
ses (VIE) a temps partagé!!. Envoyé a
|'étranger pour 12 ou 24 mois, le VIE
devient le relais commercial de plu-
sieurs entreprises, qui se partagent ses
indemnités et ses frais de fonctionne-
ment. Temps de crise oblige, la for-
mule se porte bien. « L'an dernier,
Je nombre de clients a augmenté de
12 %. Confrontés a un marché natio-
nal en récession, ceux-ci cherchent
des débouchés a |'étranger », témoi-
gne le responsable.

Pour tenter de se développer en

Coques

en stock
B ientot une filiere « éco-
industrie du recyclage
des navires » ? La Région
PACA réalise une étude
d'opportunité et de faisa-

bilité et entend faire d’une pierre deux coups : créer de I'emploi, ot le

Algérie, Armedi, TPE de 4 salariés
spécialisée dans le matériel ortho-
pédique, s'est tournée vers l'or-
ganisme marseillais. Avec quatre
autres entreprises, elle se partage
I'emploi du temps d'un VIE a Alger
depuis 18 mois. « Il y avait un mar-
ché potentiel, 2 la triple condition
de trouver des clients intéresses par
notre ortheése vertébrale, un distri-
buteur local, comme I'oblige la loi
algérienne, et des centres d'appa-
reillages, afin d’accompagner les
patients, Sans une présence perma-
nente, C'était mission impossible,
mais grace au VIE, tous ces interlo-
cuteurs ont été trouvés et nous espe-
rons pouvoir débuter la commercia-
lisation 4 partir du mois de juin »,
confie Michele Guilbot, gérante
d'Armedi.

Fort de sa réussite, 'IMED pro-
jette de s'étendre a d'autres régions
du monde. Aprés I'ouverture d'un
bureau en Céte d'lvoire, deux
antennes sont attendues en 2014
au Canada et au Chili. 3. 0.

(1) Via un partenariatavec Ubifrance, gestionnaire
du Volontariat international en entreprise, ouvert
aux moins de 28 ans,
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nombre de chémeurs atteint prés de 12 %, tout en devangant les pres-
criptions européennes a venir. Bruxelles prévoit en effet de mettre un
terme au démantélement des navires sous pavillon de 'UE, dans les pays
en développement. En PACA, les sites de La Seyne-sur-Mer, dans le Var,
et du canal de Caronte, dans les Bouches-du-Rhone, pourraient prendre
en charge une part de ces démantélements.

Mais il faut que I'activité soit économiquement viable, avec un volume
suffisant de bateaux a traiter, du personnel qualifié et une réduction des
coiits de désamiantage. Le comité de pilotage de cette étude (la Région,
I'Etat, le Grand port maritime de Marseille, I'UIMM® et la CGT) a
défendu ce projet, le 27 mai dernier & Toulon, lors des Assises de I'in-
dustrie. Cette nouvelle filiére pourrait entrer dans la révision du schéma
régional de développement économique. A. C.

(1) Union des industries et des métiers de la métallurgie.



